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Alle Materialien

. . wihlt die
Nischenmarketing Zimmerei nach

Punkten mit Passivhausern

Aspekten aus

Unternehmer, die bereits frih Nischen erkennen und besetzen,
haben im Wettbewerb die Nase vorn. Das bestatigt das Beispiel
der Firma Holzbau Gruber, die sich schon vor Jahren auf den Bau
von Passivhausern spezialisiert hat.
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ie Architekten und Bauher-
Dren kamen im Rahmen des

Siedlungsprojekts in Miin-
chen ganz gezielt auf mein Unter-
nehmen zu®, sagt Geschiftsfiihrer
und Architekt Giinther Gruber.
Mit Offentlichkeitsarbeit, hoher
Qualitédt und exzellentem Marke-
ting hat sich der Holzbauunterneh-
mer den Ruf des Passivhaus-Spezi-
alisten erarbeitet. Schon im Jahr
2000 baute Gruber das erste zerti-
fizierte Passivhaus in Holzrahmen-
bauweise im ostbayerischen Raum.
Heute machen die Passivhduser
zwischen 20-30 % seiner Produkti-

on aus, zwischen 70-80 % sind
Niedrigenergie-Hduser im KfW-
Standard.

Davon wussten die Planungsge-
meinschaft ,,Kauer und Brodmei-
er” ebenso wie die Bauherren der
Siedlung. Sie suchten fiir eine 6ko-
logisch-6konomische Studiensied-
lung im Miinchner Stadtteil ,,Fasa-
nerie” einen qualifizierten Holz-

baubetrieb. Das Siedlungsprojekt

ging aus einem Wettbewerb der
Stadt Miinchen im Jahr 2005 her-
vor. Damals beschloss der Stadtrat,
ein grofles stddtisches Grundstiick
fiir eine Studiensiedlung zu veréu-
Bern. Den ausgelobten Wettbewerb
gewannen Kauer und Brodmeier,
die das Projekt nun federfiithrend
realisieren.

Okologisch von A bis Z

Die Themen Okologie, Energie, In-
dividualitit und Qualitdt stellt
Gruber bei jedem Projekt in den
Mittelpunkt. Aus gutem Grund,
denn im gehobenen Preissegment
des Holzbaus gilt die z.B. dkologi-
sche Ausrichtung des Bauwerks
als ein absolutes , Muss“. In der
Miinchner Siedlung miissen sogar
simtliche Materialien einem ge-
sonderten Kriterienkatalog des
Oko-Instituts Darmstadt entspre-
chen und werden von diesem Insti-
tut fremdiiberwacht.

Damit gewihrleistet ist, dass die
Miinchner Siedlung tatsdchlich un-
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AUF EINEN BLICK

Projekt

* Preiswerte okologische Niedrigenergie- und Passivhauser

* Synergieeffekte durch die Menge und durch die dadurch
entstehenden technischen Mdglichkeiten

e Schlisselfertige Typenhaduser und individuell geplante Hauser

Daten i

* Wohnflachen: 107 bis 142 m2

e Grundstiicke: 203 bis 432 m? LA

* Preise: 380000 bis 550000 Euro

¢ (Gebaudetypen: EFH, DHH, REH

Energieverbrauch

s Heizenergiebedarf: 22 kWh/(m?Za)

e Zentrale Nahwarmeversorgung mit regenerativen Energien:
(Holz) in Kombination mit thermischen Kollektoranlagen

Dreistufige Kontrolle und Qualitatsiiberwachung

* SO 9001 Zertifizierung und Uberwachung von Gruber Naturholzhaus

* Planung und Bauliberwachung durch die Architekten

* Begleitende Qualitatssicherung durch das Oko-Institut und das
Ing.-Biiro ebok

Planung und Ausfiihrung

Kauer & Brodmeier GbR Planungsgem.
D-81669 Miinchen
www.thk-architektur.de

Gruber Naturholzhaus GmbH
D-92444 Rotz
www.naturholzhaus.info
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ter 6kologischen Gesichtspunkten
entsteht, wird die Baustelle regel-
méBig vom Oko-Institut Darmstadt
kontrolliert und iiberpriift.

Die Héuser werden in Holzstén-
derbauweise entweder als schliis-
selfertige Typenhéuser oder als in-
dividuell geplante Héuser gefertigt.
Die AuBenverkleidung wird grof-

tenteils verputzt ausgefiihrt. Die
Hiuser, die sich um den zentralen
Gemeinschaftsbereich gruppieren,
erhalten eine Holzverschalung.
Das Energiekonzept umfasst ne-
ben einer gemeinschaftlichen Heiz-
anlage mit Hackschnitzel/Pellets
auch die Warmwasseraufbereitung
iiber Solarpaneele. Die einzelnen

Drei Schritte zum neuen Marktsegment

Umfangreiche Hauskosten Individuelle
Marktanalyse Herstellungskosten Vertrags-
Lage in der Basisvariante gestaltung
Anbindung unter Berlcksich-
Naherholung tigung der
Kaufkraft individuellen
Wohnstruktur Bauherrenwiinsche
Preisniveau
Entwicklungs- Grund Grund
potenzial Kosten fir +
Grundstiick mit Risiko/Gewinn
max. Baurecht
Risiko/Gewinn
AbE.enung des rTlax. Kaletiatian Vertrags-
erzielbaren Preises abschluss
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Die Mischung aus
EFH, DHH

und REH soll vor
allem junge
Familien anlocken

Héuser verfiigen iiber FuBiboden-
heizung und Liiftungsanlage mit
Wiarmeriickgewinnung.

Da die Stadt Miinchen das
Grundstiick jedoch nur gesamthaft
verduBerte und zum Zeitpunkt des
Verkaufs erst 34 Baufamilien ge-
funden waren, die ihr Grundstiick
direkt von der Stadt erwerben woll-
ten, erkannte die Fa. Gruber hier
eine groBe Chance und erwarb die
tibrigen 17 Grundstiicke. Neben
dem Kerngeschift des qualitativ
hochwertigen Holzhausbaus trat
das Unternehmen zum ersten Mal
in der Firmengeschichte somit auch
als Bautriger auf.

Kundenwiinsche stehen
im Mittelpunkt

Bei allen Konzepten spielt die indi-
viduelle Ausrichtung der Leistung
an den Kundenwiinschen eine gro-
Be Rolle. Die Individualitit bezieht
sich dabei in erster Linie auf die
Gestaltung des Hauses, also die
Gestaltung der Grundrisse und
Fassade. Sie gilt aber auch fiir die
haustechnischen Konzepte. Dabei
hilft das modulare Grundraster der
Holzsténder, das beliebige Gestal-
tungen moglich macht.

Staatliche Forderungen unter-
stiitzen die Nachfrage nach ener-
giesparenden MafBnahmen wie
Liiftungsanlagen oder solarer War-
megewinnung,. Schon friith hat sich
Gruber mit diesen Bereichen be-
schiftigt — und hat heute entspre-
chend hohes Know-how. Das nutzt
er bei der Bauherrenberatung,
denn einige Komponenten des
haustechnischen Konzepts konnen
die Bauherren individuell wihlen,

Weil Gruber Naturholzhaus die
Hiuser komplett anbietet, lassen
sich die Einzelmalinahmen (z.B.
die Kombination von Liiftungsan-
lage mit FuBbodenheizung) opti-
mal aufeinander abstimmen. Auf
diese Weise ist das Unternehmen
zum wichtigen Partner fiir die Her-
technischen  Ausstat-
tungsgegenstiinden geworden. Gru-

steller von






